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Ⅰ Ⅰ 上期総括と下期の重点施策上期総括と下期の重点施策
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749749（単位：万人）

実績 ： ■福利厚生会員 ■CRM会員 ■パーソナル会員

上期総括と下期の重点施策

会員数の推移
計画 ： ■福利厚生会員 ■CRM会員 ■パーソナル会員
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876
687

8,176

7,0677,065

％
前期比

+15.7％ ％
前期比

+15.9％ ％
前期比

+15.6％

売上・利益ともに前期を上回る売上・利益ともに前期を上回る

757679 759
880

上期総括

売上高 営業利益 経常利益

上期総括と下期の重点施策

（単位：百万円）
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（単位：百万円）
11/3期

（2Q単体実績）

12/3期

（2Q単体実績）

13/3期
前期比（％）

（2Q単体実績） （2Q連結実績）

売上高 7,065 7,067 7,632 8,176 +15.7%

営業利益 679 759 859 880 +15.9%

経常利益 687 757 856 876 +15.6%

当期純利益 395 435 519 521 +19.7%

※12/3期は貸借対照表のみ連結のため、損益は単体の値

12/3
（2Q実績）

13/3
（2Q計画）

13/3
（2Q実績）

12/3
（2Q実績）

13/3
（2Q計画）

13/3
（2Q実績）

12/3
（2Q実績）

13/3
（2Q計画）

13/3
（2Q実績）



5,654 5,653 5,740

福利厚生事業

上期総括と下期の重点施策

上期総括

営業利益

前期比+1.5％、計画比+1.5% 前期比△11.3％、計画比+9.9%

売上高

（単位：百万円）

注）当該事業の営業利益は現行の当社配賦基準に基づき試算したものです。今後、セグメント
会計導入に伴い、同基準は変更されることがあります。（以降、他の事業も同様）
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756
610 670

12/3
（2Q実績）

・高単価会員の減少により会費収入は前期比減収へ

・会員の利用増加に連動し、送客手数料は前期比、計画比ともに上回る

13/3
（2Q計画）

13/3
（2Q実績）

12/3
（2Q実績）

13/3
（2Q計画）

13/3
（2Q実績）



上期総括と下期の重点施策

270 270 268

289
296

262

279 284 289

382

10/3 10/4 11/3 11/4 12/3 12/4 12/9
計画

12/9
実績

13/3
計画

13/4
計画

（単位：万人）

会員数会員数 12/9実績289万人（（12/312/3比比+21+21万人、計画比▲万人、計画比▲11万人）万人）
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●●民間マーケット会員獲得状況民間マーケット会員獲得状況
・上期新規獲得20.7万人、退会数7.1万人（12/3比13.6万人純増）

・一部入会時期遅れがあるものの、概ね計画通り

注）上期新規獲得とは、12年4月～12年9月に新規入会した福利厚生会員数を指す

・上期新規獲得9.1万人、退会数2.2万人（12/3比6.9万人純増）

・某大型共済（OB会含む）の一部受注 ⇒ 更なる会員数拡大の布石

●●公務マーケット会員獲得状況公務マーケット会員獲得状況

計画 実績 計画 計画



11,416

福利厚生会員数福利厚生会員数 13/4計画382万人（（12/412/4比比9898万人純増）万人純増）

通期施策

上期総括と下期の重点施策

前期比+0.6％ 前期比△6.1％

売上高 営業利益

11,416

（単位：百万円）
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11,348

7

2,284
2,146

11,348

12/3（実績） 13/3（計画） 12/3（実績） 13/3（計画）



今後の施策

上期総括と下期の重点施策

●● 販売シナジーを活かしたクロスセル強化販売シナジーを活かしたクロスセル強化

・営業総本部を中心に、事業横断的なソリューション営業を展開

・グループ全体の営業力を活かし、インセンティブやヘルスケア等の拡販を推進

Copyright © 2012 Benefit one Inc. All Rights Reserved 8

●● 民間マーケットへの拡大営業民間マーケットへの拡大営業

・総額報酬管理制度（トータルコンペンセーション）に基づく新提案を推進

・中小企業専門攻略担当を設け、高収益商品の販売を強化

●● 公務マーケットへの深堀営業公務マーケットへの深堀営業

・某大型共済専属チームを設置 ⇒ 取引拡大へ



513

646

インセンティブ事業

上期総括と下期の重点施策

上期総括

売上高

前期比+91.4％、計画比+25.9% 前期比+98.1％、計画比+38.0%

営業利益

（単位：百万円）

Copyright © 2012 Benefit one Inc. All Rights Reserved

337

9

●● ポイント付与実績：ポイント付与実績：11.311.3億円億円（前期比（前期比+3.4+3.4億円、計画比億円、計画比++1.61.6億円）億円）

・大口既存顧客を中心にポイント付与が順調に拡大、計画を上回る

・ポイント残高の積み上がりが順調に交換に転じ、計画達成

・スマホサイト開設、メルマガ配信強化、新規アイテム投入等の効果あり

37
53

73

12/3
（2Q実績）

13/3
（2Q計画）

13/3
（2Q実績）

12/3
（2Q実績）

13/3
（2Q計画）

13/3
（2Q実績）



994

1,509

上期総括と下期の重点施策

125
196

売上高

前期比+51.8％ 前期比+57.6％

994

1,509

通期施策
（単位：百万円）

営業利益
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●● 新規ポイント通期付与計画：新規ポイント通期付与計画：22.922.9億円億円（前期比（前期比+4+4億円）億円）

・営業拠点の追加等により、一層の事業拡大を企図

・パソナグループや有力代理店、クロスセル拡販の継続実施

・既存大口顧客への依存度を下げるため、取引先企業数の増強を図る

・Webサイトリニューアルに伴う検索機能等の改善により、更なる交換促進に期待

・継続的なアイテムの見直しにより、顧客満足度向上および収益改善を図る

125

12/3実績 13/3計画12/3実績 13/3計画



●● ポイントの付与・交換状況ポイントの付与・交換状況

新規顧客付与

4.5億円 交換

累積ﾎﾟｲﾝﾄ額

37.1億円

累積ﾎﾟｲﾝﾄ額

26.8億円

上期総括と下期の重点施策

新規顧客付与

交換

累積ﾎﾟｲﾝﾄ額

50億円超
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2010年度（実績） 2011年度（実績）

ポ
イ
ン
ト
未
消
化
分
は

翌
期
へ
繰
越

前期末繰

7.9億円

当期末残

14.2億円

消滅

新規顧客付与

3.3億円

既存顧客付与

15.6億円

交換

9.2億円

2012年度（計画）

ポ
イ
ン
ト
未
消
化
分
は

翌
期
へ
繰
越

前期末繰越

14.2億円

既存顧客付与

18.4億円

当期末残

19.4億円

消滅

交換

14.4億円

前期末繰越

5.6億円

当期末残

7.9億円

消滅
既存付与

9.1億円

新規顧客付与

0.2億円

既存顧客付与

9.1億円

交換

4.9億円

累積ﾎﾟｲﾝﾄ額

14.9億円

2013年度（目標）

前期末繰越

19.4億円

既存顧客付与

当期末残

消滅

ポ
イ
ン
ト
未
消
化
分
は

翌
期
へ
繰
越



427

パーソナル事業

上期総括と下期の重点施策

上期総括

会員数会員数 12/9実績69万人（（12/312/3比比+14+14万人、計画比▲万人、計画比▲1313万人）万人）

前期比+59.4％、計画比△4.2%

売上高 営業利益 （単位：百万円）

Copyright © 2012 Benefit one Inc. All Rights Reserved

257

427 410

12

・ｿﾌﾄﾊﾞﾝｸｸﾞﾙｰﾌﾟに加え、ｽﾎﾟｰﾂｸﾗﾌﾞ・不動産会社・携帯販社等との取引開始

・会員獲得の遅れにより、会員数は計画未達

・一部経費の圧縮および下期への繰越により、営業利益は計画を上回る

8 19

101

12/3
（2Q実績）

13/3
（2Q計画）

13/3
（2Q実績）

12/3
（2Q実績）

13/3
（2Q計画）

13/3
（2Q実績）



1,146

上期総括と下期の重点施策

13/4計画115万人（（12/412/4比比5454万人純増）万人純増）パーソナル会員数パーソナル会員数

今後の施策

前期比+98.7％ 前期比+107.5％

売上高

1,146

営業利益 （単位：百万円）
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577

13

・着実な会員の積み上げにより増収計画、成長事業として期待

・販売パートナー向けキャンペーンを積極的に展開し、会員獲得の促進を図る

・ＢＳプライベートは販売チャネルの拡大による拡販を狙う

78

162

12/3実績 13/3計画 12/3実績 13/3計画

577



ＣＲＭ事業

会員数会員数 12/9実績241万人（（12/312/3比並み、計画比▲比並み、計画比▲44万人）万人）

上期総括と下期の重点施策

上期総括

売上高

前期比△0.2％、計画比△0.8% 前期比+92.8％、計画比△7.3%

営業利益 （単位：百万円）

Copyright © 2012 Benefit one Inc. All Rights Reserved

407 409 406

14

・証券会社、銀行、カード会社等大型案件に営業特化するも受注までに時間を要す

28

59 54

前期比△0.2％、計画比△0.8% 前期比+92.8％、計画比△7.3%

12/3
（2Q実績）

13/3
（2Q計画）

13/3
（2Q実績）

12/3
（2Q実績）

13/3
（2Q計画）

13/3
（2Q実績）



878
978

上期総括と下期の重点施策

ＣＲＭ会員数ＣＲＭ会員数 13/4計画252万人（（12/412/4比比1212万人純増）万人純増）

前期比+11.5％ 前期比+104.2％

売上高 営業利益

通期施策

（単位：百万円）

Copyright © 2012 Benefit one Inc. All Rights Reserved

878

15

・ゆうちょ銀行や朝日生命など、既存顧客との取引拡大を主体に増収計画

・顧客満足度向上のため、利用率向上施策やCRMセミナー開催にも継続注力

78

160

12/3実績 13/3計画12/3実績 13/3計画



462 469

ヘルスケア事業

上期総括と下期の重点施策

（7月より㈱ﾍﾞﾈﾌｨｯﾄﾜﾝ・ﾍﾙｽｹｱへ事業承継）

前期比+115.0％、計画比+1.6%

売上高 営業利益 （単位：百万円）

上期総括

注）のれん償却を含む

Copyright © 2012 Benefit one Inc. All Rights Reserved

218

16

・・77月よりＭ＆Ａ効果による収益貢献開始。上期売上高への当該影響は月よりＭ＆Ａ効果による収益貢献開始。上期売上高への当該影響は+2.3+2.3億円億円

△17

△48

△11

12/3
（2Q実績）

13/3
（2Q計画）

13/3
（2Q実績）

12/3
（2Q実績）

13/3
（2Q計画）

13/3
（2Q実績）



上期総括

上期総括と下期の重点施策

・特定健康指導の業界第二位企業として、黒字定着

・規模の利益と業務の効率化で、一気に黒字転換を図る

●● ㈱保健教育センターの完全子会社化㈱保健教育センターの完全子会社化（（2012.5.312012.5.31））

Copyright © 2012 Benefit one Inc. All Rights Reserved 17

●● ヘルスケア事業の統合ヘルスケア事業の統合（（2012.7.12012.7.1））

・㈱保健教育センターに事業承継⇒㈱ベネフィットワン・ヘルスケアへ商号変更㈱ベネフィットワン・ヘルスケアへ商号変更

・B to B事業の一層の業務効率化と競争力強化を図る

・9月には6支店（札幌・仙台・名古屋・大阪・広島・福岡）を新設し、営業強化

●● 全国６都市に支店開設全国６都市に支店開設（（2012.9.12012.9.1））



上期総括と下期の重点施策

売上高

前期比+144.9％

通期施策

（単位：百万円）

1,608

営業利益

注）のれん償却を含む

Copyright © 2012 Benefit one Inc. All Rights Reserved 18

656

1

119

12/3実績 13/3計画 12/3実績 13/3計画

・売上計画には、旧㈱保健教育ｾﾝﾀｰ保健教育ｾﾝﾀｰ売上10.2億円（7月～3月の9ヵ月間）を含む



・福利厚生と特定保健診断・指導のアウトソーサー一本化の動きに対応

・官公庁を中心とした大型案件獲得により、特定健康指導業界トップへ（当社推計）

●● クロスセルによるソリューション営業を強化クロスセルによるソリューション営業を強化

上期総括と下期の重点施策

通期施策

Copyright © 2012 Benefit one Inc. All Rights Reserved 19

●● ＢＢ ｔｏｔｏ Ｃ事業Ｃ事業への新規参入への新規参入

・検診予約、健康管理、メンタルヘルスなど健康マッチングサイトのオープン化

・健康増進、健康維持に役立つスマホ向けアプリ事業の開始（P.31参照）

●● オペレーション業務集約による体制強化オペレーション業務集約による体制強化

・東京・松山に点在している業務を松山へ集約（来期6月完了予定）



197
176

コストダウン事業

上期総括と下期の重点施策

（㈱ﾍﾞﾈﾌｨｯﾄﾜﾝｿﾘｭｰｼｮﾝｽﾞ）

上期総括

計画比+20.0%

売上高 営業利益

（単位：百万円）

計画比△10.9%

注）のれん償却を含む

Copyright © 2012 Benefit one Inc. All Rights Reserved

20 24

・同日付で・同日付で㈱ベネフィットワンソリューションズ㈱ベネフィットワンソリューションズに商号変更に商号変更

・ＢＴＭ事業に並ぶ、コストダウンサービスのラインナップ・ＢＴＭ事業に並ぶ、コストダウンサービスのラインナップ

●● ㈱ユニマットソリューションズの完全子会社化㈱ユニマットソリューションズの完全子会社化（（2012.3.302012.3.30））

20

13/3
（2Q計画）

13/3
（2Q実績）

13/3
（2Q計画）

13/3
（2Q実績）



396

48

上期総括と下期の重点施策

通期施策

売上高 営業利益

注）のれん償却を含む

（単位：百万円）

Copyright © 2012 Benefit one Inc. All Rights Reserved

・通信費、公共料金、車両、資産、旅費、集中購買、貸与品の業務を一括管理

・「経費の見える化」、「業務の省力化」を支援

●● 総務系業務一括管理サービス総務系業務一括管理サービス『『Ｈｉ－ＶＯＸＨｉ－ＶＯＸ αα』』開始開始（（2012.72012.7））

21

●● グループ営業の強化グループ営業の強化

・通信回線等の最適ﾌﾟﾗﾝのｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞよるｺｽﾄﾀﾞｳﾝ提案でｸﾛｽｾﾙを強化

13/3計画 13/3計画



ＢＴＭ（ビジネス・トラベル・マネジメント）事業

前期総括と今年度の重点施策

27
23

上期総括

売上高 営業損失
（単位：百万円）

前期比+197.8％、計画比△16.4%

Copyright © 2012 Benefit one Inc. All Rights Reserved 22

8

12/3
（2Q実績）

13/3
（2Q計画）

13/3
（2Q実績）

△26

△8 △11

12/3
（2Q実績）

13/3
（2Q計画）

13/3
（2Q実績）

・上期取扱高は14.6億円と概ね計画通り

・前期の大型受注案件が、今年度の取扱高・売上に本格的に寄与

・大型案件の検討先送りを主因に計画未達成



19

64

前期総括と今年度の重点施策

売上高 営業損失
（単位：百万円）

前期比+230.7％

通期施策

Copyright © 2012 Benefit one Inc. All Rights Reserved

19

23

△50

△7

12/3実績 13/3計画

12/3実績 13/3計画

・通期取扱高計画は・通期取扱高計画は3535億円（前期比億円（前期比+23+23億円）億円）

・パソナグループや有力代理店、全部署を巻き込んだクロスセル拡販の継続実施

・年内の単月黒字転換を目指す



旅行事業

前期総括と今年度の重点施策

上期総括

1

119

56

売上高 営業損失
（単位：百万円）

計画比△53.2%

12/3 13/3 13/3

12/3
（2Q実績）

13/3
（2Q計画）

13/3
（2Q実績）

Copyright © 2012 Benefit one Inc. All Rights Reserved

14

200

24

・当社会員企業向けに、周年旅行や日帰りバスツアー等を企画・運営

・更なるクロスセル強化で、インセンティブ旅行、イベント手配などの獲得に傾注

12/3
（2Q実績）

13/3
（2Q計画）

13/3
（2Q実績）

△14
△8 △12

売上高 営業損失通期施策

12/3実績 13/3計画

12/3実績 13/3計画

△25 △16



福利厚生

ＣＲＭ

インセンティブ

旅行

報奨サービス

上期総括と下期の重点施策

トレンド①：収益源の多角化
～インセンティブ、パーソナルの成長とＭ＆Ａ効果～

Copyright © 2012 Benefit one Inc. All Rights Reserved 25

コストダウン

パーソナル ＢＴＭ

ヘルスケア

サービスの流通創造サービスの流通創造
顧客満足度向上支援サービス

個人向けサービス

健康支援サービス 総務系アウトソーシングサービス

出張支援サービス

各種旅行手配サービス



6%

5%
2%

3%

3%
0%

上期総括と下期の重点施策

事業別利益構成比事業別利益構成比～福利厚生以外の比率が上昇～～福利厚生以外の比率が上昇～

2011年度（実績） 2012年度（見通し）
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74%

8%

7%

92%

5%

26

25億円 28億円

▲18pt

注）上記グラフは黒字事業でのみ表記



上期総括と下期の重点施策

トレンド②：海外進出
～インセンティブ事業を核とした、更なる海外展開を予定～

2012年10月
ベネフィット・ワンＵＳＡ2012年5月

ベネフィット・ワン上海
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ベネフィット・ワン上海

既存資源の有効活用により、現地での事業早期立ち上げが可能



海外展開（上海）

●● 現地法人ベネフィット・ワン上海の設立現地法人ベネフィット・ワン上海の設立（（2012.52012.5））

優秀な社員の囲い込み
施策の必要性

現物給付の福利厚生
制度が一般的に普及

上期総括と下期の重点施策

＜中国の福利厚生マーケット＞

～海外拠点第一号～
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日系企業の中国人従業員を対象に

「インセンティブ・ポイント」・「インバウンドサービス」を提供

●● 本格的な営業活動の開始本格的な営業活動の開始（（2012.72012.7））

・10月24日、上海市にて『開業記念セミナー』を開催

・３年以内の黒字化を目指す

※中国語版の会社ホームページ



●● 現地法人ベネフィット・ワンＵＳＡの設立現地法人ベネフィット・ワンＵＳＡの設立（（2012.102012.10））

（近年）

レジャー施設提携、育児補助、
有給休暇の厚遇化等

（従来）

現金報酬型インセンテ
ィブ制度や医療保険

＜米国の福利厚生マーケット＞

上期総括と下期の重点施策

海外展開（ＵＳＡ） ～海外拠点第二号～

＋

社 員 を サ ポ ー ト す る 福 利 厚 生 制 度 の 多 角 化
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米国に進出する日系企業や現地米国企業の従業員を対象に

「インセンティブ・ポイント」を提供

社 員 を サ ポ ー ト す る 福 利 厚 生 制 度 の 多 角 化

米国における従業員の福利厚生の充実に貢献

長期的な視点で黒字化を目指す長期的な視点で黒字化を目指す



サービスコンテンツの差別化・拡充

ユニークユーザー比率向上による顧客満足度向上ユニークユーザー比率向上による顧客満足度向上
注）ユニークユーザー比率とは、ベネフィット・ステーションを利用したユニーク会員数を、全体会員数で除したもの

＜2012年度計画＞ ＜目指すべき指標＞＜2011年度実績＞

上期総括と下期の重点施策
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福利厚生会員

３０％３０％
個人会員

１００％１００％

旅行（非日常）からサービス（日常）へ開発傾注旅行（非日常）からサービス（日常）へ開発傾注

福利厚生会員

２３％２３％



上期総括と下期の重点施策

・サービスの利便性を高め、会員の満足度と利用率の向上を目指す

・会員以外の一般消費者へも提供することで、サービス認知度向上につなげる

・第一弾として、『ハピルス健康アプリ』をリリース

⇒アプリ開発を行うプロジェクト『アプリラボ』を発足
今後も、ニーズに即したアプリを年間１０本程度開発予定

●● スマートフォン向けアプリ関連事業の開始スマートフォン向けアプリ関連事業の開始（（1212年年1010月）月）
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●● 継続的なＨＰリニューアルによるユーザビリティの向上継続的なＨＰリニューアルによるユーザビリティの向上

・第１弾：トップページ機能をステーション毎に特化

⇒検索性の向上により、個人の目的に沿ってメニューを簡単に探せるサイトへ

・第２弾：見やすく使いやすい申込画面、検索画面へのリニューアル

⇒申込完了までの手続きを分かりやすくすることで、利用率向上へ

※画像はイメージ

今後も、ニーズに即したアプリを年間１０本程度開発予定



オペレーション運営状況

●● Ｗｅｂへの転換～ローコストオペレーション～Ｗｅｂへの転換～ローコストオペレーション～

＜Ｗｅｂ・携帯アクセス比率の年度推移＞＜Ｗｅｂ・携帯アクセス比率の年度推移＞
※2007～2011年度は年度平均、2012年度は上期平均を使用

上期総括と下期の重点施策

・Ｗｅｂ転換や業務効率化の推進により、処理効率は向上
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順調に伸長順調に伸長

●● よりつながりやすいカスタマーセンターへ～品質の向上～よりつながりやすいカスタマーセンターへ～品質の向上～

・受付動向に対応した、ＣＳ向上のための柔軟な人員体制の見直し

・マルチスキル化、スキル認定制度等の導入により、オペレーター教育にも注力



●● ㈱パソナふるさとインキュベーション設立㈱パソナふるさとインキュベーション設立（（2012.9.32012.9.3））

上期総括と下期の重点施策

・㈱パソナグループとの共同出資による新会社設立（当社出資比率40％）

・全国の地方自治体と連携し、地方での雇用創造と地域活性化を目指す

地域活性化

リーダー人材

福利厚生サービスの顧客である
自治体との連携により遊休施設の活性化

＜当社のメリット＞
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育成事業

観光

関連事業

地域活性化

モデル

創出事業

魅力的な施設に再生

既存会員に対しても
クオリティの高いサービスを提供



Ⅱ 2013Ⅱ 2013年年33月期第月期第22四半期決算四半期決算 概要概要
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売上高売上高

売上高売上高81.881.8億円（前期比億円（前期比11.111.1億円増、億円増、15.715.7％増％増 ））

12/3期 13/3期 13/3期
前期比

売上高構成

2013年3月期第2四半期決算 概要（売上高）

インセンティブ事業、パーソナル事業は堅調に推移

M&Aによりヘルスケア事業が拡大、売上合計で前期比11.1億円の増収達成

■■■■■■ 福利厚生売上 ■■■■■■ 物販売上物販売上
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（単位：百万円） （2Q実績) （2Q計画） （2Q実績)
前期比

福利厚生 5,654 5,653 5,740 +86 +1.5%

インセンティブ 337 513 646 +308 +91.4%

パーソナル 257 427 410 +153 +59.4%

ＣＲＭ 407 409 406 △1 △0.2%

ヘルスケア 218 462 469 +251 +115.0%

コストダウン ― 197 176 +176 ―

売上高合計 7,067 8,031 8,176 +1,108 +15.7%

うち物販売上 205 247 284 +79 +38.5%

8,176

35

7,067

12/3期

（2Q実績）

13/3期

（2Q実績）

8,031

13/3期

（2Q計画）

6,861

7,783 7,891205

247
284



売上原価売上原価

売上原価率売上原価率64.764.7％（％（％（％（％（％（％（％（前期比＋前期比＋0.90.9ﾎﾟｲﾝﾄ）ﾎﾟｲﾝﾄ）

売上原価構成

（単位：百万円）

12/3期

（2Q実績)

13/3期

（2Q計画）

13/3期

（2Q実績)
前期比

2013年3月期第2四半期決算 概要（売上原価）

原価率

仕入原価⇒利用増により宿泊補助金・インセンティブ交換仕入等が増加
ガイドブック印刷費圧縮

製造原価⇒M&A影響を除くと前期比0.8億円の減少

■■■■■■ 仕入原価仕入原価 ■■■■■■ 製造原価製造原価
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4,508
5,286

（単位：百万円）

宿泊補助金 1,115 1,191 1,288 +172 +15.5%

ｶﾞｲﾄﾞﾌﾞｯｸ（C&C含） 473 472 428 △45 △9.6%

インセンティブ 252 389 503 +250 +99.2%

福利厚生仕入 2,903 3,312 3,359 +455 +15.7%

物販仕入 174 220 251 +76 +43.6%

仕入原価 3,078 3,532 3,610 +531 +17.3%

労務費 790 945 905 +115 +14.6%

経費 639 829 770 +130 +20.4%

製造原価 1,430 1,774 1,676 +246 +17.2%

合計 4,508 5,307 5,286 +778 +17.3%

36

原価率

63.8％

12/3期

（2Q実績）
13/3期

（2Q実績）

64.7％
66.1％

5,307

13/3期

（2Q計画）

3,078 3,532 3,610

1,430

1,774 1,676



販管費販管費

販管費率販管費率24.624.6％％（（（（（（（（前期比△前期比△0.90.9ﾎﾟｲﾝﾄ）ﾎﾟｲﾝﾄ）

販管費構成

2013年3月期第2四半期決算 概要（販管費）

販管費率

利用増に伴う荷造運賃等の増加があるものの、M&A影響を除くと

販管費合計で前期比0.5億円の増加にとどめる。

■■■■■■ 一般経費一般経費 ■■■■■■ 人件費人件費
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2,009

販管費構成

37

1,799

25.5％
24.6％

販管費率

12/3期
（2Q実績）

13/3期
（2Q実績）

（単位：百万円）
12/3期

（2Q実績)

13/3期

（2Q計画）

13/3期

（2Q実績)
前期比

人件費 859 994 982 +122 +14.3%

一般経費 939 1,044 1,026 +87 +9.3%

合計 1,799 2,038 2,009 +210 +11.7%

25.4％

2,038

13/3期
（2Q計画）

939 1,044 1,026

859
994 982



営業・経常・純利益ともに前期比増益を達成営業・経常・純利益ともに前期比増益を達成

2013年3月期第2四半期決算 概要（営業・経常・純利益）

前期比

+15.9％
前期比

+15.6％
前期比

+19.7％

営業利益 経常利益 当期純利益

（単位：百万円）
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12/3期

（2Q実績）

13/3期

（2Q計画）

13/3期

（2Q実績）

8.5％
10.8％ 10.8％

8.5％

10.7％ 10.7％
5.0％

6.2％
6.4％

12/3期

（2Q実績）

13/3期

（2Q計画）

13/3期

（2Q実績）

12/3期

（2Q実績）

13/3期

（2Q計画）

13/3期

（2Q実績）

売上高営業利益率 売上高経常利益率 売上高当期純利益率

759
685

880

757
681

876

435 401

521



2013年3月期第2四半期決算 概要（設備投資）

（単位：百万円）

投資内訳 11年度実績
12年度見通し

上期実績 下期見通し 合計

■ 設備投資の上期実績、今年度の見通し（単体）
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※情報システム投資には、ASP改修に関する長期前払費用、リース契約の機器等を含む

39

情報システム投資 369 204 357 561

福利厚生施設・

事務所投資
87 39 11 50

合計 456 243 368 611



2013年3月期第2四半期決算 概要（財政状況・財務指標）

■ 財政状況

�現預金 ：△4,835
�売掛金 ：△79
�預け金：+3,354

�有形固定資産 ：+39
�無形固定資産 ：+194
�投資その他資産：+306

（単位：百万円）

11/9（単体） 12/3（連結） 12/9（連結）
12/3対比

増減

総資産 11,893 15,283 14,416 △866

流動資産 8,644 11,792 10,386 △1,406

固定資産 3,249 3,490 4,030 +539

純資産 8,594 9,618 8,940 △678

自己資本比率 72.3％ 62.9％ 62.0％ △0.9pt
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■ 財務指標

40

自己資本比率 72.3％ 62.9％ 62.0％ △0.9pt

11/9（単体） 12/3（連結） 12/9（連結）

営業利益率 ％ 10.8 16.5 10.8

総資産経常利益率 ％ 6.2 16.4 6.1

自己資本利益率（ＲＯＥ） ％ 5.0 15.0 5.6

一株あたり純利益 円 1,978.41 6,569.79 2,391.02

一株あたり純資産 円 39,015.37 43,664.44 41,882.77



Ⅲ 2013Ⅲ 2013年年33月期業績見通し月期業績見通し
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2,796

2013年3月期業績見通し

17,910

14,959
14,690

％
前期比

+19.7％ ％
前期比

+13.3％ ％
前期比

+11.3％

単体での増収増益に加え、子会社単体での増収増益に加え、子会社22社も利益確保社も利益確保

2,5122,267 2,471

2,800

売上高 営業利益 経常利益
（単位：百万円）

Copyright © 2012 Benefit one Inc. All Rights Reserved

2,342

42

2,512

（単位：百万円）
11/3期

（単体実績）

12/3期

（単体実績）

13/3期
前期比（％）

（単体計画） （連結計画）

売上高 14,690 14,959 16,492 17,910 +19.7％

営業利益 2,267 2,471 2,610 2,800 +13.3％

経常利益 2,342 2,512 2,606 2,796 +11.3％

当期純利益 1,350 1,447 1,610 1,702 +17.7％

2,267

※12/3期は貸借対照表のみ連結のため、損益は単体の値

11/3期 12/3期 13/3期 11/3期 12/3期 13/3期 11/3期 12/3期 13/3期



～～ サービスマッチングのワンストップサイトサービスマッチングのワンストップサイト ～～

「サービスの流通創造」「サービスの流通創造」
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■IR担当窓口 経営企画室

Tｅｌ：03-6892-5202 Mail：ir_inquiry@benefit-one.co.jp ＵＲＬ：http://www.benefit-one.co.jp/ 

本資料は、2013年3月期第2四半期決算の業績に関する情報の提供を目的としたものであり、当社が発行する有
価証券の投資を勧誘することを目的としたものではありません。また、本資料は、2012年9月末時点のﾃﾞｰﾀに基づい
て作成されております。従いまして本資料に記載された意見や予測等は、資料作成時点の当社の判断によるものであ
り、その情報の正確性、完全性を保証し又は約束するものではなく、また今後、予告なしに変更されることがあります。


